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La dinamica dei prezzi [ uno degli
argomenti classici della storia
economica. L'attenzione per questo
tema fu particolarmente viva a
partire dagli anni trenta del
novecento, in tutti i paesi europei. |
materiali raccolti e pubblicati a
guell'epoca continuano a costituire
una base documentaria importante
per ogni ricerca sull'andamento
economico delle economie pre-
industriali. L'interesse per i prezzi
si ridusse dagli anni settanta agli
anni novanta. [ ripreso, tuttavia,
negli ultimi quindici-venti anni come
conseguenza della rinnovata
attenzione per il tema della crescita
e per i cambiamenti di lungo
periodo nelle economie del passato.
Il confronto fra i livelli di sviluppo
di economie diverse, come quella
europea e quella asiatica, insieme
con l'uso di strumenti statistici pilJ
avanzati nel campo della storia

economica, ha rafforzato l'interesse

per i prezzi. | contributi presenti in
guesto volume si articolano intorno
a due macro-temi: La formazione
dei prezzi nelle economie e societl]
pre-industriali durante i secoli dal
X1l all'inizio del XIX e il movimento
dei prezzi nel lungo periodo,
nonchO il rapporto esistente con
quello di altre variabili economiche
e non-economiche, quali la
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popolazione, la massa monetaria, il
prodotto, la produttivitll, la
velocit di circolazione della
moneta, i cambiamenti nelle
Istituzioni.
L 'acquisto di immobili da costruire o in corso
di costruzione Giuffré Editore
I modulo "i Singoli Contratti" € un
autorevole commento articolo per articolo
della disciplina normativa codicistica in tema
dei singoli contratti e contiene anche il
commento alle piu  importanti normative
speciali. L'Opera, coordinata dalla Prof.ssa
Valentino e divisa in 5 volumi (Primo volume
diviso in due tomi: 1470-1654 - Secondo
volume: 1655-1802 - Terzo volume:
1803-1860 - Quarto volume: 1861-1986 -
Quinto volume: Leggi Collegate), &
commentata da accademici e professionisti di
altissimo livello e si rivela essere un mezzo
autorevole ed utile per la pratica quotidiana
all'avvocato e al magistrato. Nel tomo primo
del primo volume vengono commentati gli
articoli dei capi I, I11, IV, V e VI del libro IV
(delle obbligazioni) in tema di vendita
(disposizioni generali, obbligazioni del
venditore, obbligazioni del compratore,
riscatto convenzionale, vendita di cose mobili,
vendita di cose immobili e vendita di eredita )
PIANO DELL'OPERA VOLUME PRIMO -
tomo primo CODICE CIVILE - Libro IV -
Delle obbligazioni -  Capo | - Della vendita
Sezione | - Disposizioni generali - art.
1470-1475 del Prof. PAOLO GALLO - art.
1474 della Prof.ssa DANIELA VALENTINO
art. 1475 del Prof. PAOLO GALLO - §

1 - Delle obbligazioni del venditore - art.
1476-1497 del Prof. UGO GRASSI - § 2-
Delle obbligazioni del compratore - art.

1498-1499 del Prof. ALESSANDRO CIATTI
8 3 - Del riscatto convenzionale - art.
1500-1509 del Prof. ALESSANDRO CIATTI
Sezione Il - Della vendita di cose mobili -

8 1 - Disposizioni generali - art. 1510-1519
del Prof. ALESSANDRO CIATTI- § 2-
Della vendita con riserva di gradimento, a
prova, a campione - art. 1520-1522 della
Prof.ssa FRANCESCA NADDEO - § 3-
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Della vendita con riserva della proprieta -
art. 1523-1526 della Prof.ssa FRANCESCA
NADDEO - § 4 - Della vendita su
documenti e con pagamento contro documenti
art. 1527-1530 del Prof. FERNANDO
BOCCHINI - 8 5 - Della vendita a termine
di titoli di credito - art. 1531-1536 del Prof.
FERNANDO BOCCHINI - Sezione Il -
Della vendita di cose immobili - art.
1537-1541 del Prof. FERNANDO
BOCCHINI - Sezione IV - Della vendita di
eredita - art. 1542-1547 del Prof.
FERNANDO BOCCHINI
Economic and Social History of the
World War (Italian Series) Potere e
mercato
Come sarebbe un mondo senza tasse
e spesa pubblica? Davvero le politiche
pubbliche riescono a risolvere i conflitti
fra gli attori economici? O invece li
creano? Esiste infine una “giusta
misura” di interventismo? In Potere e
mercato Murray N. Rothbard analizza
gli effetti dell'azione dello Stato in
campo economico. Nella sua visione la
coercizione esercitata dal potere
s’oppone sempre alla liberta permessa
dal mercato. Per questa ragione,
I'economista americano prova a
iImmaginare istituzioni volontariamente
scelte, le quali assolvano anche a quei
compiti (difesa, polizia, giustizia) che
nelle nostre societa sono oggi affidati
allo Stato. E il tema delle “agenzie
private di protezione”, quale alternativa
radicale al monopolio statale della
violenza. Quello che viene alla luce €
un liberalismo estremamente coerente,
rigoroso, che non ammette
compromessi: il tutto all'insegna di una
riflessione sul migliore ordine sociale
secondo cui gli uomini hanno diritti
naturali che nessuno, e per nessun

motivo, puo violare.
Dizionario della economia politica e del

commercio Bruno Editore
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Potere e mercatolBL Libri

Il fallimento e le altre procedur e concor suali
Wolters Kluwer Italia

Riccione, 21 giugno 2019, e stata una data
professionale importante perché, nello
splendido scenario del Palariccione, vengo
premiato come primo Team in Italia su 4.000
agenti RE/MAX per volume di fatturato
prodotto. Nel 2018, i numeri sono stati
importanti: 103: transazioni; 42 giorni: media
di vendita di ogni immobile; 0.75%: sconto
medio tra prezzo pubblicitario e prezzo di
chiusura. Dal momento in cui ho iniziato a
conseguire risultati importanti e sono diventato
I”agente n. 1 all’interno del network
RE/MAX, ho cominciato aricevere diverse
chiamate e messaggi da colleghi che mi
chiedevano: Come posso prendere ancheio
7-8-10 incarichi in esclusivaa mese a giusto
prezzo e commissioni piene? Comefai a
prendere gli immobili alla quotazione corretta
di mercato? Come posso incassare le
commissioni senza sconti? Quello che posso
dirti, basandomi sulla mia esperienza concreta
sul campo, € che esiste un processo
matematico che vadaun punto A sino aun
punto B, che attraversatutte le strategie
necessarie per diventare un grande agente
immobiliare e prendere tanti incarichi in
esclusiva. Tutte le risposte sono in questo
libro, riassunto di 20 anni di attivita, tra
momenti positivi e altri in cui stavo per
mollare, ma che ora riconosco ugualmente
costruttivi. | NEMICI DEGLI AGENTI
IMMOBILIARI Qual eil primo passo dafare
per creare un business di successo in questo
settore. |l sistemadei blocchi vincolanti: cos é
ein cosaconsiste. Perché avere gli incarichi di
vendita equivale a controllare il mercato.
COME TROVARE VENDITORI SERI E
MOTIVATI L’importanza di interagire ogni
giorno con 30-40-50 persone diverse. Qual e il
vero “patrimonio” di qualsiasi agente
immobiliare di successo. Il segreto per
sviluppare un mindset vincente. COME
CREARE UN TEAM DI SEGNALATORI DI
IMMOBILI Perchéil database dei clienti
soddisfatti rappresentail vero punto di forzadi
un agente immobiliare. Come fidelizzare
propri clienti in maniera efficace. 11 modo piu
efficace per fare in modo chei tuoi clienti si
ricordino di te. COME FRONTEGGIARE LE
OBIEZIONI DEL CLIENTE Il segreto per
scoprire il “prezzo” che un cliente hain mente.
Perché e fondamental e gestire le obiezioni di
persona e non al telefono. Come costruire
un’'analisi di mercato professionale che ti
differenzi dalla concorrenza. COME CREARE
UNA PRESENTAZIONE MEMORABILE
Perché curare attentamente la tuaimmagine €
fondamentale quando vai ad un appuntamento
con un cliente. L’ importanzadi arrivare 10
minuti prima all’ appuntamento con un cliente.
Come alzareil tuo “status’ professionale agli
occhi del tuo cliente durante una

formazione e crescita personale. Nel settore
immobiliare dal 1998, a 21 anni apre lasua
prima agenziaimmobiliare a Bologna. Nel

2014 entranellarete della Remax, dove scalale
classifiche sino adiventare primo in Italia su
oltre 4000 agenti Remax. Divoratore di libri ed
esploratore delle modalita operative dei

migliori agenti immobiliari a mondo, ad oggi
considerato uno dei massimi esperti nelle
vendite immobiliari. Aiutai broker e gli agenti
immobiliari che vogliono incrementareil

di Alessiae Chiara. Da sempre appassionato di dipende dal mercato dell’immobile, dallazonain

cui risiede I’immobile, e da come presenterai
I”immobile al tuo potenziale acquirente. Molti
preferiscono affidarsi ad un agente immobiliare per
vendere la propria casa, in modo da avere un
sostegno “Professionale”’ finaalaconclusione
dellavendita. Ad ogni modo, in qualsiasi
situazione, é fondamentale cercare di prevenire
guelle che saranno le richieste da parte dei
potenziali acquirenti, cercare di capire cosa s
aspettano date. Tutto cio ti permettera di portare a
termine la vendita della tua casain maniera
soddisfacente, in poco tempo, portandoti a casa una

proprio volume di incarichi di vendita. E inoltre buonafettadi guadagno. Ovviamente il Boom del

creatore del videocorso “ Obiettivo 100
Transazioni” seguito da centinaia di persone.
Critica sociale FrancoAngeli

Il mercato immobiliare ha sempre avuto e continua
ad avere un certo “Fascino” nell’ economia
moderna, attirando I’ attenzione di sempre piu
persone. Effettivamente, molte persone
considerano il fatto che gli immobili sono
considerati comeil miglior investimento in
assoluto, e chi puo dargli torto? Basta solamente
ragionare sulle quelle che sono le prese di
posizione delle banche quando io o tu chiediamo
un prestito per investire nell’ apertura di una nuova
attivita. Dopo mille firme e controfirme, la banca
ci concede il prestito manon certo atass
d’interesse del 4-5%! Mentre se ci accingiamo ad
acquistare una casa richiedendo un mutuo alla
bancail discorso cambia e riusciamo ad ottenerein
poco tempo dei tassi di interesse imbattibili!
Perché? Per il semplice motivo che le banche
stesse sanno che I’ acquisto di un immobile & uno
dei migliori investimenti in assoluto con rischi
prossimi allo zero! Ecco che le banche concedono
prestiti di 100.000 euro applicando i migliori tassi
d'interesse in assoluto, ma solo ed esclusivamente
perché stai acquistando un immobile. Provainvece
achiedere al direttore della tuabanca di concederti
un prestito di 100.000 euro perché hai deciso di
investirli nell”’ acquisto di azioni! Eppureil trading
in borsa e pur sempre considerato un investimento!
|| fatto e che nessun investimento puo tenereil
passo con il mercato degli immobili, motivo per
Cui molte persone acquistano appartamenti per poi
rivenderli solamente pochi anni piu tardi tirando le
somme dei loro guadagni. Ovviamente il mercato
in guestione cambia in maniera brusca e dopo
vedremo il perché, ma sostanzialmente se sei
intenzionato alatua casa, o sei per determinati
motivi. Il punto non eil perché vendi latua casa,
masia che tu lo faccia per far fruttare un
investimento, siache tu invece lo faccia
semplicemente per andare avivere in un altro
posto magari migliore, oppure anche perché hai
bisogno urgentemente di vendere per recuperare
qualche soldo cheti serve per sopperire adegli
imprevisti, devi sapere che seguendo dei consigli
specifici su quest’argomento puoi portare a
termine lavenditain positivo, rendendoti conto di
aver raggiunto un risultato migliore di quello che
avevi previsto. Vendere la propriacasa, € un
fattore che viene determinato principa mente
dall’andamento del mercato dell’immobile, e
guesto fattore sara essenziale per stabilire sela
vendita sarain realta un affare oppure no. La
vendita di un immobile in genere determina un
guadagno da parte tua, visto che anno dopo anno il

guadagno sulle vendite degli immobili é passato e
quindi non ti devi aspettare guadagni esorbitanti
come quelli che ci sono stati acuni anni fa. In
guesto ebook trovi: Introduzione Capitolo 1-1
Cambio di Rotta Capitolo 2-Servizi immobiliari
professionali Capitolo 3-Impara anegoziare e
contrattare il prezzo Capitolo 4-Impara a prevedere
| ragionamenti dei potenziali compratori Capitolo
5-Preparati per lavisione del tuo immobile
Capitolo 6-Strumenti web per vendere casa
Conclusione

Corso di diritto commerciale Giuffre
Editore

L’ operariportale questioni di maggior
rilievo e ricaduta pratica in materia
fallimentare, proponendo il confronto tra
vecchia, intermedia e nuova disciplina,
agevolando laricercadelle soluzioni, su
temi specifici, attraverso le disposizioni
normative di riferimento nonché quelle
correlate. La difficolta dovutaai continui
interventi integrativi dellalegge di riforma
delle procedure concorsuali, e l'esigenza di
offrire uno strumento di approfondimento,
hanno suggerito una esposizione essenziale
e semplice per permettere I’ esercizio di una
consapevole riflessione sulle varie
tematiche. Attraverso un confronto tra
dottrina e giurisprudenza, s vuole fornirele
differenti soluzioni allo scopo di
comprendere le continue evoluzioni della
normativa vigente. | tre tomi danno,
pertanto, un quadro approfondito e
completo del nuovo diritto delle procedure
concorsuali, nell’intento di rendere
maggiormente 'maneggiabili' i divers
Istituti. Strumento di aggiornamento
professionale per tutti gli operatori del
settore: Avvocati, Dottori Commercialisti e
Magistrati. PPANO DELL'OPERA TOMO
PRIMO: Presupposti e procedimento
TOMO SECONDO: Fallimento delle
societa TOMO TERZO: Fattispecie di
responsabilita

Il giusto prezzo IBL Libri

Il marketing aziendale puo fornire una
valida metodol ogia operativa alle numerose
organizzazioni impegnate nel volontariato.
Il non profit, per essere davvero efficace,
puo e deve far uso di criteri aziendali per la

presentazione. L'’AUTORE Simone Rossi, nato tuo immobile si rivaluta con una percentuale chein yarminazione degli obiettivi da

aBologna nel 1980. Uomo, compagno e papa
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raggiungere, la pianificazione, I'

dei fondi, la pubblicita, i contatti con le
istituzioni politiche, ecc.

Il volto umano del marketing. Un approccio
etico-antropologico Blu Editore
Programmadi | Segreti degli Immobili
Consigli Pratici per Guadagnare con la
Compravendita Immobiliare COME MAI
L'IMMOBILE E' L'INVESTIMENTO
PREDILETTO DAGLI ITALIANI Come
evitare problemi scegliendo il modo giusto per
utilizzare gli strumenti necessari. Perché i beni
immobiliari subiscono molto meno le
fluttuazioni dei mercati. Quali sono i requisiti
ideali per operare nel mercato immobiliare.
Come funzionano i programmi: dati d'ingresso
edati inuscita. Quali sono i mercati in cui
conviene operare e quali invece sono
sconvenienti. | VANTAGGI E GLI
SVANTAGGI DELL'INVESTIMENTO
IMMOBILIARE Come riconoscere il miglior
investimento per le tue possibilita. Imparare il
segreto della compravendita per fare veri
affari. Quali sono le condizioni per cui un
investimento immobiliare diventa
un‘opportunitd. Come funzionail blocco
condizionale While e quando viene usato.
Come funzionail blocco condizionale Do-
While e quale differenzac'é con il blocco
While. Come funziona e a cosa serveil blocco
condizionale For. COME CONOSCERE IL
MERCATO E LE SUE DINAMICHE Come
trovare il giusto equilibrio tra qualita e prezzo
dell'immobile. Come acquistare bene un
immobile per poterlo rivendere a un prezzo
vantaggioso. L'importanza di non avventurars
Su mercati sconosciuti fincheé non s rivelano
interessanti. L'importanza della velocita di
rotazione del capitale per aumentare le
percentuali di guadagno. LE
CARATTERISTICHE CHE UN IMMOBILE
DEVE AVERE PER ESSERE APPETIBILE
Qual eil comportamento ideale che devi avere
guando acquisti un immobile. L'importanza
degli accessori relativi all'immobile come base
dacui far partireil suo valore. L'importanza
dell'immagine e della presentazione
dell'immobile che vendi o acquisti. Come
verificare se dove intendi acquistare ci sono
nuove concessioni edilizie. In che modo
possiamo verificare le condizioni di regolarita
dell'immobile da acquistare. COME E
PERCHE' PARTECIPARE ALLE ASTE
GIUDIZIARIE Cosa sono le aste immobiliari e
aquali condizioni & possibile partecipare.
L'importanza di verificare sempre tutti gli
aspetti giuridici che emergono dalla procedura.
Come acquisire esperienza e quali sono i
trucchi per agire d'astuzia. COME
VALUTARE INVESTIMENTI
IMMOBILIARI ALTERNATIVI Come
effettuare una valutazione del pro e dei contro
di un investimento immobiliare. Come fare per
uscire da un cattivo investimento cercando di
limitarei danni. Cosafare per essere sempre
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informato sulle evoluzioni del piano regolatore. tecniche di redazione di un contratto di
organizzazione dei volontari, il reperimento In che modo puoi fare ottimi affari graziealle compravenditadi quote societarie — materia
informazioni sulle zone di tuo interesse. COME sulla quale le elaborazioni esistenti sono

E DOVE TROVARE OPPORTUNITA'

esaustive e diffuse da oltre 30 anni —, ma s

IMMOBILIARI Come far fruttare il denaro e le pone |’ obiettivo di restituire un quadro

informazioni a partire dalle tue idee. Scoprirei
vantaggi dell'investimento immobiliare rispetto

aggiornato e ragionato della giurisprudenza,
segnalandone a contempo il non compiuto

ad altri settori. Come creare unarete di persone assestamento. Qualche spunto ulteriore attiene

che abbiano accesso alle informazioni
necessarie. COME EFFETTUARE
OPERAZIONI CON POCHI SOLDI O
SENZA Come sfruttare i tempi di crisi per
concludere i migliori affari. Come fare per
apprendere e sviluppare le abilita di
comunicazione efficace. Come ottimizzare
anche le semplici frequentazioni: selezionale
per entrarci in contatto.

Valoredi mercato e prezzo pattuito nella
compravendita di partecipazioni societarie
EDUCatt - Ente per il diritto allo studio
universitario dell'Universita Cattolica

[l Capitalismo Moderno é considerato una pietra
miliare della Storia dell’ Economia. Pubblicata nel
1902, eI’ opera che coniail termine “ Capitalismo”
e offre una storia sistematica dell’ economia
attraverso i criteri della scuola storica tedesca:
studiare le leggi economiche non in astratto ma
con grande attenzione a contesto storico e
sociale.Sombart scrive su temi che sono ancora
oggi a centro del dibattito politico e intellettuale.
Cio puo significare che non € ancora uscito da
una problematica vecchiaormai di piu di un secolo
nonostante la trasformazione delle strutture,
oppure che questa stessa trasformazione halasciato
sopravvivere certi temi e certi problemi. |l pensiero
di Sombart conserva elementi di attualita ma
guesta attualita non deve farci considerareil suo
come un intervento nel dibattito d’ oggi, un punto
di vista che puo essere fatto valere nella situazione
attuale, astraendolo quindi dal suo particolare
orizzonte storico. || Capitalismo Moderno di
Sombart non deve essere visto nella suafunzione
glorificatrice o denigratrice del capitalismo
contemporaneo (anche se |’ autore ha utilizzato
frequentemente i suoi scritti ai fini della polemica
immediata) ma appunto come un documento di
guella polemica che hariempito i primi decenni
del XX secolo e che possa aiutarci a capire alcuni
tratti dominanti della societaindustriale.
EDIZIONE RIVEDUTA E CORRETTA.
Religion and religious institutionsin the
European economy, 1000-1800 CEDAM

Il tema della compravendita di partecipazioni
societarie e stato approfondito, con una
molteplicita notevole di pregevoli contributi,
essenzialmente dalla dottrina commercialistica,
che ne ha evidenziato le peculiarita e la
complessita; cio in ragione del fatto che, pur
rientrando nel tipo negoziale della vendita,
fuoriesce dagli schemi tradizionali di
quest’ ultima, e riproduce, soprattutto nella
fase procedimentale, un modello tratto dalla
prassi anglosassone, articolandosi, inoltre, in
divers “sottotipi”, ognuno dei quali prospetta
problematiche distinte. || presente lavoro,
concepito inizialmente in veste di articolo, s
caratterizza per un approccio civilistico,
segnatamente nella porzione iniziale. Esso non
ha alcuna pretesa di fornire indicazioni sulle

agli strumenti di prevenzione, e —ove possibile
—al rimedi esperibili afronte delleipotesi in
cui il prezzo concordato dalle parti del
contratto in questione (operazione di
determinazione della cui complessitasi da
conto) risulti fortemente squilibrato rispetto
all’ effettivo valore di mercato, il quale — specie
nei casi di cessione di partecipazioni totalitarie
— integra un presupposto fondamentale

dell’ operazione economica concretamente
divisatadai contraenti (venditore e acquirente),
nonché ai possibili criteri per individuare con
approssimazione accettabileil reale “valore di
mercato” delle partecipazioni oggetto di
cessione.

Atti del Collegio degl'ingegneri ed ar chitetti
in Palermo UTET Giuridica

La piu completa e dettagliata esposizione di
tutto quanto occorre sapere in temadi
marketing del turismo. I1 libro € indicato per
imprenditori turistici, manager e personale di
strutture alberghiere, ristorative, compagnie di
trasporto, imprese fornitric

Il patrimonio attivo nel fallimento Firenze
University Press

Principj di economia politica Armando
Editore

La Guida per Vendere Casa FrancoAngeli

Vendere alla grande distribuzione. L a strategia di
vendita e di trade marketing Giuffré Editore

Il Capitalismo M oder no FrancoAngeli

Manuale del Nauarro ridotto in compendio da
Pietro Giuuarra thelogo; e tradotto dal latino
nella lingua toscana da Camillo Camilli
Firenze University Press

Principj di economia politica per Antonio
Ciccone Giuffré Editore

Della vendita. Disposizioni generali. Delle
obbligazioni del venditore. Artt. 1471-1482
Bruno Editore
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